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;OUIENES SOMOS?

Somos EME Marketing & Consulting, una agencia conformada por un
grupo de jovenes talentosos, creativos y profesionales enfocados en la
creacién de estrategias de mercadeo online efectivas para tu negocio.
Contamos con todas las capacidades y herramientas que permitiran
hacer que tu negocio ascienda a otro nivel.
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DISENQ GRAFICO DIGITAL

OpticaValle

Cronoplanner (o)

WYEAMBOA

[_': u||l-l t .f?a Nican a

P .BUTACOS. - 4

ACrece

Hair Center & Dr.Inana

Centro Internacional Avanzado
de Recuperacion Capilar

LOGO

Representa a tu marca, empieza a transmitir el
mensaje de esta y deja que nuestros disenadores
creen el logo mas apropiado para que la
empresa pueda ser reconocida facilmente.

Objetivos

» Representar a la empresa.
- Transmitir el mensaje de la marca.

« Establecer una conexidén emocional
con su publico objetivo.

« Obtener un reconocimiento inmediato.



DISENQ GRAFICO DIGITAL

PROCESO CREATIVO
PARA SU LOGO

IDEA INVESTIGACION

* Brief de diseno. * Investigacion del entorno.

* Diagndstico del concepto. * Conocer el mercado de la marca.
* Definiciéon del publico objetivo. * aber cual es su competencia

* [dentificar preferencias de estilo. directa.

*Busqueda de fortalezas y
diterenciacion.

PLANEACION PRODUCCCION ENTREGA

* Ser creativo. * Depuracion de detalles. - Entrega al cliente
» Crear un boceto con la aprobacion » Definir tamafios, proporciones y revisiones.

del cliente. *y colores.

* Buscar referencias.
* Tener cuidado en los detalles.

« Crear dos o tres alternativas con
diferentes fuentes.



DISENQ GRAFICO DIGITAL

MANUAL DE MARCA

Con nuestro manual de marca lograras potencializar,
diterenciar y construir un mensaje visual y grafico que
cumpla con la captacién y respectiva identidad
corporativad de manera eficiente y compacta.

‘) ¥ o« o
%FETE D @ G Objetivos

X « Aumentar el reconocimiento de la marca.

- Mejorar la confianza de los empleado o voluntarios
de la marca.
- Reducir costos por estandarizacion.

- Aumentar el conocimiento publico de la marca.

Altgrnate Logss
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DISENQ GRAFICO DIGITAL

INTEGRACION DE MANUAL

Esta integrado por un conjunto
de constantes gréficas,
cromaticas y tipograficas que
aplicadas a los soportes de
comunicacion de la empresa 'y
por acumulacidn de evocaciones
en una misma direccion,
determinan una personalidady
un estilo a la misma.

PROCESO CREATIVO PARA
SU MANUAL DE MARCA

ELEMENTOS BASICOS DE LA INDENTIDAD

Estd compuesto de la marca y sus
esquemas de configuracion,
color y monocromo, versiones en
positivo y negativo, las
tipografias o tipos de letra que
utilizaremots en las
comunicaciones, texturas y otros
elementos graficos basicos que
forman parte de la identidad.

APLICACIONES DE LA MARCA

Es el conjunto de soportes
portadores de la marca y que
son constantes y no forman
parte de una campana o una
accion publicitaria, (tarjetas,
sobres, cartas, etc.), el vestuario
del personal, arquitectura web y
oublicaciones de uso interno.
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SIME | DISENO Y DESARROLLO WEB

Marketing & Consulting

LANDING PAGE

Home Services About Contact FAQ Search e ( Pé g i n a d e a t e rri Z aj e )

Logra que tus visitantes “aterricen” en tu pagina
después de hacer clic en un enlace desde un
correo electronico, anuncios de una red social o
lugares similares en la web que logren captivar la
atencién de tus posible cliente potencial.

TRAVEL

~(he overtd

LANDING PAGE

Objetivos
- Aumentar tasas de conversion.
- Reducir costo por adquisicion.

- Enfocar la atencion en un sélo producto o servicio.

- Aumentar el retorno por cada visitante.




SIME | DISEND Y DESARROLLO WER

Marketing & Consulting

COMPLEMENTARIOS PARA
SU LANDING PAGE

INTEGRACION CON GOOGLE MAPS

Visibilidad de su empresa en
el mapa de Google.

DISENOS CREATIVOS
= | Acorde a suimagen corporativa y estrategia
=N | comunicacional para todos los componentes CONECTIVIDAD CON REDES SOCIALES
de su sitio web. O/\? Botones de compartir y enlace
a cada una de ellas.
DISENOS RESPONSIVE
— dy | Diseno Conceptual y personalizado, con L/_‘: OPCION DE CHAT
——=2] | adecuacidon automéatica de acuerdo a la —¢ | Conecta con tu cliente potencial
imagen corporativa de su empresa. de manera tacil y eficaz.

CONFIGURACION DE GOOGLE ANALYTICS CERTIFICADO DE SEGURIDAD

m Para conocer estadisticas de visitas @ DE SU PAGINA WER

a su sitio web. (Opcional)




®

SIME | DISENO Y DESARROLLO WEB

Marketing & Consulting

Contactanos

Programas

PAGINA WEB

Un sitio web bien mantenido puede ayudarlo a obtener una
ventaja competitiva en su industria y mejorar su imagen
comercial. El desarrollo de su sitio web ofrece muchos
benificios, como ayudarlo a obtener mas clientes
potenciales, aumentar ventas, mejorar su marca profesional

y mejorar su servicio al cliente.

Objetivos
- Generar interaccion con el publico objetivo.

» Optimizar los motores de busqueda.
- Incrementar la demanda de servicios de su marca.
- Personalizar médulos segun las necesidades de la empresa.
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SIME | DISENO Y DESARROLLO WER

Marketing & Consulting

E-COMMERCE

(Comercio electronico)

Deja que nuestros expertos en programacion y diseno
web creen una pagina e-commerce que permita realizar
compra y venta de bienes y servicios, a través de una red
electrénica efectiva y tuncional. El desarrollo de su sitio
web ofrece muchos beneficios, como ayudarlo a obtener
mas clientes potenciales, aumentar ventas, mejorar su
marca profesional y mejorar su servicio al cliente.

Objetivos
« Incrementar ventas.

- Optimizar motores de busqueda, contenido
bien organizado.

« Crear una sitio facil de usar, llamadas efectivas
a la accion.

- Crear un canal de transacciones no presenciales.

- Mejorar la interaccizttén con clientes existentes

y potenciales.
« Construir su marca.



DISENO Y DESARROLLO WEB

COMPLEMENTARIOS

DISENQS CREATIVOS

Acorde a su imagen corporativa y estrategia
comunicacional para todos los componentes
de su sitio web.

DISENQS RESPONSIVE

Diseno Conceptual y personalizado, con
adecuacion automatica de acuerdo a la
imagen corporativa de su empresa.

CONFIGURACION DE GOOGLE ANALYTICS

Para conocer estadisticas de visitas
a su sitio web.

MOTOR DE BUSQUEDA DE CONTENIDO INTERNO

Permite al cliente encontrar rapidamente los
contenidos de su sitio.

INTEGRACION CON GOOGLE MAPS

Visibilidad de su empresa en
el mapa de Google.

CONECTIVIDAD CON REDES SOCIALES

Botones de compartir y enlace
a cada una de ellas.

OPCION DE CHAT

Conecta con tu cliente potencial
de manera tacil y eficaz.

CERTIFICADO DE SEGURIDAD
DE SU PAGINA WEB

(Opcional)



DISENO Y DESARROLLO WEB

COMPONENTES PARA
SU E-COMMERCE

CMS

Es una aplicaciéon o software que
facilita la entrada, modificaciéony
recuperacion de contenido digital.

CATALOGO DE PRODUCTOS

Tienda virtual que contiene todos
los bienes, servicios 'y obras que han
sido incluidos en convenios marco
ya perfeccionados y vigentes.

H

PASARELA DE PAGOS

Servicio que se implementa en las
tiendas electrénicas, para facilitar a
los clientes el pago.

RECUPERACION DE CARRITO DE COMPRA

Esta es una tactica muy eficaz de
recuperacion de ventas. Los correos
de carritos abandonadosson muy
faciles de crear, una longitud apta
para hacer que los clientes regresen
a comprar.



DISENO Y DESARROLLO WEB

PRINCIPALES
HERRAMIENTAS

Las herramientas pueden traer diversos
beneficios en términos de aumento de
productividad, diversificacion de
estrategias de marketing y optimizacion
de procesos como un todo.

«

facebook.
Ads

Google Analytics

A

Google Ads
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SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

CRM PYME

(Customer Relationship Management)

Implementar un gestor de bases de datos como
herramienta comercial es el primer paso para tener
todo el poder de su negocio. Gestiona los datos de tus
ventas, clientes, oportunidades y automatiza mensajes
oara fidelizar, recordar o vender a un click.

Objetivos
» Crear y organizar bases de datos.

» Automatizar las ventas.
» Automatizar notificaciones y recordatorios.

* Mejorar la atencién al cliente.

» Generar estrategias de marketing.




SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

PRINCIPALES BENEFICIOS

- Personalizaciéon segun la industria o tipo de negocio. - Personalizaciéon de formularios en la Web.
- Médulo Candidatos. - Multiples usuarios.
- Médulo Clientes/Pacientes. - Agenda / Calendario.

- Médulo Oportunidades. - Automatizacion de Correos.




SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

CRM PRO

(Customer Relationship Management)

Basandonos en Vtiger, uno de los mejores CRM del mercado

i e OpenSource, hemos desarrollado nuestra propia versiéon
D 2 3 adaptable a todas la necesidades actuales de un Ecosistema
" e S Digital, conexion con campanas en redes sociales, conexidn
= - = b de formularios y paginas de aterrizaje, conexion el chat de
——— WhatsApp con un sélo click, generaciéon de informes con
DATA real y seguimiento de ventas 1A1.
e o __
FE————y | 12 Objetivos
? ::; 4 | i - » Crear y organizar bases de datos.
3 . - Automatizar las ventas.

» Automatizar notificaciones y recordatorios.
* Mejorar |la atencion del cliente.

» Generar estrategias de marketing.



SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

PRINCIPALES U SUGAR
HERRAMIENTAS

et @vtiger  EHONENR)
plataformas més importantes del mercado y

ajustarlas a las necesidades de cada empresa.

Brindamos un acompanamiento v asesoria w
P Y "CRM

durante el proceso para sacar el maximo
beneficio de cada una de ellas.




SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

PRINCIPALES BENEFICIOS

- Personalizaciéon segun la industria o tipo de negocio. - Agenda/Calendario.

- Mddulo Candidatos. - Mddulo de Cotizaciones.

- Médulo Clientes/Pacientes. - Automatizaciéon de Correos.

- Médulo Oportunidades. » Automatizacion de SMS.

- Personalizacion de formularios en la Web. - Integracion con Facebook Ads.

- Multiples usuarios. - Integracion con WhatsApp Business.




SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

PRINCIPALES FUNCIONES

- Gestion de Oportunidades y Embudo de Ventas. - Manejo de Prospectos.

- Gestion de tareas / actividades. - Gestidn de casos.

- Capacidad de flujo de trabajo. - Portal de soporte al cliente.
- Integraciones. e Informes.

- Contactos y administracion de cuentas. - Dashboards.

- Gestion de cotizaciones y pedidos. - Personalizacion.

- Usuario, rol y administracion de acceso.




Marketing & Consulting

SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

CORREOS MASIVOS

Crearemos correos efectivos que haran crecer tu negocio.
Con planificaciéon, segmentacion y programacion de tus
envios. Todos tus envios en un solo paso sin usar Gmail.
Personalizando tus mensajes y enfoncandonos
directamente a tu cliente potencial.

Objetivos
» Optimizar tiempo y esfuerzo en campanas de marketing.

» Generar una comunicacion directa, instantanea
y personalizada.

» Hacer el seguimiento de los objetivos de email marketing.

- Aumentar de las ventas incrementando base
de suscriptores.



SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

COMPONENTES PARA
LOS CORREQS MASIVOS

SMTP
@ Es una aplicacién o software que

facilita la entrada, modificaciéony
recuperacion de contenido digital.

SMART DELIVERY

Smart delivery, un algoritmo especifico
para mejorar grandes volumenes de
envios de emails.

MULTICANAL | |
Posibilidades de integracion N0 SPAM

a través de API. Deteccion de spammers y ayuda

a cumplir con las mejores practicas.

LYY ‘ CRM TRACKING

Conexion a través de CRM.



SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

S|

SMS

(Short Message Service)

Somos el medio perfecto para vender, captar, fidelizar,
informar, promocionar, recuperar a sus clientes o afiliados
mediante el servicio de SMS masivo a todas las

operadoras. Mostrando gran interés personal y un nivel de
confianza mayor.

Objetivos
» Comunicar mejor, de forma mas relevante y eficiente.

» Ampliar las prestaciones de tus envios y campanas
SMS con SMS Landing.

» Informar sobre pedidos, recogidas, citas, entregas,
transacciones, eventos, etc.



SUFTWARE ORGANIZACIONAL Y MARKETING

)SMS

COMPONENTES PARA SMS

SMS MARKETING

Programamos y enviamos
sus campanas de SMS.

MENSAJE A LA MANO

El 65% de compras en comercios
online se inician desde un teléfono movil.

API DE INTEGRACION

Acompanamiento en el proceso de
integracién con sus platatormas o CRM.

~ 3

~—~

NO SPAM

Deteccion de spammers y ayuda
a cumplir con las mejores practicas.

APERTURA'Y LECTURA CASI INMEDIATA

La tasa de respuesta de un SMS es
209% mas alta que la de las llamadas
telefénicas, Facebook y el email.

ALTA CONVERSION

Los descuentos enviados mediante
SMS convierte 10 veces mas que los
enviados por correo electronico.



AGENCIA DE
MARKETING
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EIME | AGENCIA DE MARKETING Y CONSULTORIA

Marketing & Consulting

ACOMPANAMIENTO PYME

Disenado para emprendedores y empresas en start up.
Analizaremos el ecosistema digital de tu marca,
reconociendo los puntos claves a mejorar en la gréaficay la
estrategia, desarrollaremos un servicio de consultoria
oersonalizada 1 A 1 para reconocer las estadisticas de trafico

y ventas de tu negocio mes a mes.

Objetivos
- Analizar el trafico de tu marca.
- [dentificar aspectos a mejorar.

- Disenar una estrategia digital.
» Reconocer estadisticas de su marca mes a mes.




AGENCIA DE MARKETING Y CONSULTORIA

ALCANCE DEL
ACOMPANAMIENTO PYME

- Administracion de hasta 3 anuncios en RSS.
- Diseno de 5 Post para redes /mes.

- Edicién basica de 1 video/mes.

- Envio de hasta 250 sms/mes.

« Envio de hasta 2000 Emails/mes.

- Propuesta de Contenido Trimestral.
- Grupo de Whatsapp para Gestion.
» Informe de Redes Mensual.

- Soporte Web

(Solo si tiene hosting con nosotros)




AGENCIA DE MARKETING Y CONSULTORIA

ACOMPANAMIENTO
ESTRATEGICO BASICO

Tenga todo el poder de un consultor de marketing digital
para su marca. Acompanamiento y desarrollo de plan de
contenidos para Redes Sociales, generacion de leads en
paginas de aterrizaje, administracion avanzada de Google
Ads, lectura de informes de KPI (Indicadores de

Rendimiento) y puesta en marcha de estrategia INBOUND
MARKETING.

Objetivos

» Realizar un seguimiento de trafico de su marca.

» Analizar y acompanar a la marca en la mejora

del ecosistema digital.

* Desarrollar plan de contenidos para redes sociales.
» Aplicar estrategia de Inbound Marketing.



AGENCIA DE MARKETING Y CONSULTORIA

« Administracion de hasta 5 anuncios en RSS.

» Administracion de 3 tipos de anuncions Google.

- Diseno de 4 post.

- Diseno de 4 planti

« Edicion bésica de

ALCANCE MENSUAL DEL
ACOMPANAMIENTO ESTRATEGICO BASICO

las historias.

nasta 2 videos.

- Propuesta de Contenido Trimestral.

- Respuesta comentarios y mensajes 2/28.
- Informe de Redes Mensual.

- Configuraciéon de Google Tag

Manager y Seatch Console.




AGENCIA DE MARKETING Y CONSULTORIA

ACOMPANAMIENTO
ESTRATEGICO E-COMMERCE

Vender en internet mientras todo esta cerrado y las
personas duermen es posible. Tunnig Site, Analisis a fondo
de tu plataforma e-commerce, configuracion avanzada de
Google Tag Manager y Google Analytics para comercio
electrénico, Desarrollo de campanas enfocadas al trafico y |a
venta de sus productos, Remarketing en Google/Facebook'y
seguimiento de objetivos en Google Analytics.

Objetivos
- Analizar las caracteristicas del e-commerce.

» Identificar puntos a mejorar.

» Realizar un seguimiento de objetivos por medio
de Google Analytics.



AGENCIA DE MARKETING Y CONSULTORIA

_ ALCANCE MENSUAL Dt
ACOMPANAMIENTO ESTRATEGICO E-COMMERCE

- Analisis SEO y Velocidad del Sitio. - Soporte Web (solo si tiene hosting con

« Administracion de hasta 6 anuncios en RSS. Nosotros).

- Administracién de 5 Tipos Anuncios Google.  Informe de Inversion en RSS.

- Analytics y Comercio Electronico Mejorado. » Informe de Trafico Google Analytics.

. Grupo de Whatsapp Gestion. - Informe de Inversién en RSS.

- Informe de Invesion Google Ads.

- Configuracion de Google Tag Managery
Search Console.
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Y FORMACION
DIGITAL




®

SIME | EDUCACION Y FORMACION DIGITAL
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ANALISIS DEL
ECOSISTEMA DIGITAL

Es el ambiente de tacticas digitales que juntas logran
un solo propdsito: Generar trafico caliticado, convertir

visitas a clientes potenciales y generar venta.

Objetivos
» Llegar al publico objetivo de tu servicio y/o producto.

» Conocer y utilizar de manera adecuada los diterentes

canales digitales para tu empresa.
» Convertir tu comunidad en clientes potenciales.




EDUCACION Y FORMACION DIGITAL

COMO HACEMOS EL ANALISIS
DEL ECOSISTEMA DIGITAL

- Analitica mensual. - Clics en publicaciones.
. Trafico social. » Contenidos mas virales.
- Alcance publicaciones. . RO

« Métricas comunidad: likes,
comentarios, compartidos.




EDUCACION Y FORMACION DIGITAL

ENTRENAMIENTO MARKETING
DIGITAL 1AT

iQueremos brindarte apoyo en tu idea de negocio,
déjanos guiarte en este proceso! Recibiras 20 horas de
capacitacion para poder analizar tu plan de negocio.
Crece y posicionate con nosotros.

Objetivos

» Capacitar a
- |dentificar e
» Realizar una
* Monitorear
- |[dentificar o

d empresa.

publico objetivo.
propuesta de contenido.
a pauta digital.

oortunidades para tu negocio.

» Acompanamiento para resolver inquietudes.



EDUCACION Y FORMACION DIGITAL

CAPACITACION Y ACOMPANAMIENTO
MARKETING DIGITAL 1AT

MODULO T MODULOQ 2 MODULO 3

. Brief Anélisis. - Facebook (Fan Page Completa). - Pauta y anuncios (4 Pautas).

« Fundamentos y Buyer Person (3 tipos). - Instagram (Perfil completo). *Blog y Analytics (Contigurado

« Inbound Marketing (2 ejemplos - Youtube (Canal configurado Analytics y blog).
oersonalizados). con sus miniaturas). - Whatsapp Business y CRM.

« Redes y Contenido (2 ejemplos » Foto y video movil (Ejemplos). - Plan de accion digital.
personalizados).

- Propuesta de Contenido y Estrategia
(Cronopost por 2 semanas).




EDUCACION Y FORMACION DIGITAL

Marketing & Consulting

o\_Google Ads

TALLER PRACTICO

APRENDE A MANEJAR GOOGLE ADS Y CONVIERTE CLICKS EN VENTAS

tNTRENAMIENTO GOOGLE ADS N1

Con un presupuesto determinado puedes llegar a aumentar las
visitas efectivas a tu sitio, la campana de texto es basicamente

pagar por estar en los primeros lugares de Google.

Objetivos

» Favorecer, a través de diversas técnicas la indexacion en los
diferentes buscadores.

» Crear anuncios atractivos para el usuario, generando leads
potenciales interesados en los servicios y/o productor
de tu negocio.

» Crear estrategias que aumenten el trafico a tu sitio web.

» Analizar el comportamiento de los usuarios en
el sitio web

» Mejorar el posicionamiento en buscadores.
» Control y monitoreo de pauta.

- Analisis y optimizacién de la pauta digital.
» [dentifica el publico objetivo.

» Entrega de informes.



EDUCACION Y FORMACION DIGITAL

~ALCANCE DEL
ACOMPANAMIENTO EN GOOGLE ADS N1

- Creaciéon de campanas, avisos y palabras clave.  Crear anuncios con extensiones.
- Optimizacién constante de presupuesto. - Integracién de Google Analytics.
- Informes periddicos. - Consultoria Pagina Web.

- Sequimiento de conversiones. - Remarketing.




PUSICIONAMIENTO

EN BUSCADURE S

PRIMEROS LUGARES
EN.GOOGLE
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EIME | POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES
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SEQ

(Search Engine Optimization)

Déjanos guiarte en el mapeo de tu sitio web con los
mejores software del mercado (SEMRUSH y AHREF).
|dentiticaremos las debilidades y amenazas de tu sitio web
oor medio del cédigo fuente, tendremos informaciéon de
palabras claves por las cuales tu competencia es
encontrada en Google, estableceremos el norte sobre los
contenidos vy las palabras META para el correcto desarrollo

de todo el SEO ONPAGE Y OFFPAGE.

Objetivos
- Mejorar el pertil en Google.
- Mas trafico organico (no pagado).

« Incrementar |la tasa de conversion.

- Mayor retorno por cada visitante.
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EIME | POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES

Marketing & Consulting

>t U ON PAGE

Optimiza al maximo los elementos, visuales y
funcionales de tu sitio web. Desarrollaremos todas
las propuestas organizadas del ANALISIS SEO bajo
un cronograma de trabajo que garantice una correcta

indexacién del contenido de tu pagina en Google,
configuracion de blog para SEO OFFPAGE.

Objetivos

- Mejorar arquitectura de contenido.

- Identificar el nivel de usabilidad de la pagina.

Incrementar |la tasa de conversion.

Mayor retorno por cada visitante.




POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES

StU ON PAGE

» Optimizacion Web
Velocidad de carga y respuesta al servidor.

- Busqueda y anélisis de palabras clave.

- Etiquetas y Meta - etiquetas que utilizamos
en el seo on page.

- Meta Keywords - Encabezados.

. Adaptabilidad a dispositivos méviles.

e Creacidn de enlaces internos

Entre las paginas del sitio web.

- Integracién con Google Analytics.
« Contenido de calidad.

- Creacion de sitemap y robots.txt.




POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES

Marketing & Consulting

otU OFF PAGE

iLa clave del éxito de tu sitio web a un googleo! Déjanos
mejorar el posicionamiento en buscadores web,
desarrollando actividades programadas para la creaciéon de
contenido REAL gue logre indexacion en Google,
adquisicion de nuevas fuentes de trafico pagas y gratuitas.

Objetivos

» Mejorar el posicionamiento en buscadores.

« Incrementar |la tasa de conversion.

» Mayor retorno por cada visitante.




POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES

otU OFF PAGE

- Crear un blog de calidad y optimizarlo » Conseguir enlace de otros sitios
con los mejores contenidos. web gue apunten al nuestro.
» Aprovechar el poder de viralizacion - Networking de blog.

de las redes sociales.




POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES

PRINCIPALES o

HERRAMIENTAS

Las herramientas pueden traer diversos
beneficios en términos de aumento de
productividad, diversificacion de

estrategias de marketing y optimizacion

L]
de procesos como un todo. Google Analytics ahrEfS




*Diagnostico y planificacion.
* Definiciéon de equipo.

ANTES DE VU I_AR * Definicion objetivo de pauta.

*Desarrollo de tunel del sitio web.
-Busqueda de palabras claves.

NUESTRA
-URMA DE
TRABAJAR

« Generacidon de anuncios atractivo al usuario.
Y 4 . s . . Ve .
ATRACC'ON * Creacidon de anuncios de interés al usuario.
» Seguimiento de las palabras claves.

* Pauta de Conversion.

-CTA
, *Generaciéon de leads.
INTERACCION
* Tener cuidado en los detalles.
- Remarketing.

‘! * Calificacion de leads.
CU NVERS | U N 'Aliielelai?ggogntree :/Elaarieting y Ventas.

*ldentificar mejores canales de leads.

, . Fidelizacién de Cl |
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12 ANOS DESARROLLANDO PROYECTOS DE INTERNET

Marketing & Consulting
@eme.marketing Qu  (+57) 318 393 7427 - (+57) 317 428 5744
f EME Marketing & Consulting P4 info@mediosefectivos.co
& EME Marketing & Consulting @ http://www.mediosefectivos.co

Validez de la propuesta: 15 dias



